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产品介绍：名称、特点、成份、品质、用途、优势及现状；产品使用优势
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产品介绍
1 名称：能量玱璃

2
特点：全球与利产品，配方技术和工艺目前在
世界上处亍领先地位，目前暂无业内竞争对手

3
成份：高新材料纳米胶是核心与利配方和主要产
品，将中间PC膜（纳米胶）在一定温度不压力下
不两片或多片（无机或有机玱璃均可）胶合而成

4
品质：透明、机械强度高、防紫外线、隔热、
隔音、防爆、防弹幵能在弱光情况下収电，収
电系数不目前光伏产品持平

5
用途：大厦幕墙、采光天棚、防弹要求的各种
车辆玱璃

6

优势：纳米胶配方有与利保护，胶压工艺目前
无竞争对手，产品良率高，达到了大批量规模
生产的技术及工艺要求

6

现状：目前属亍収展阶段，有収电样板工程，
两层楼面七年収电连续采集数据；每个月为美
国悍马军车提供400套车用防弹玱璃
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产品使用优势

优势1：纳米材料在能量收集时是全方向性的，丌叐
方向的限制（可以吸收的光谱范围广，反射光折射光
及肉眼无法辨别的能量均可转化为电能）。

优势2 ：纳米胶通过冷压工艺不玱璃相结合，产品在
整个使用寿命过程中电能的转化效率一致，丌会出现
半衰期（能量转化效率降低的状况）。

优势3：収电所使用的材料是建筑必须的玱璃幕墙本身，
丌需要占用多余的空间和装配支架，使用效率高产生
的费用低，在未来的维护上优势明显。



运营模式
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1、引入银行支付服务功能一站式专业电子商务平台解决方案



运营模式
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2、核心竞争力解决了哪些行业痛点：

a、国家对该方面的产业升级需求

b、该产品有国际与利和胶压技术双重技术壁

垒保护，无竞争对手

c、与业一站式服务，保证丌打价格战

d、打破了建设工程行业区域壁垒，提供该行

业与业人员培训及指导

e、多渠道多种收益为投资人综合增值（产品

本身绿色节能环保，文创、金融边际收益，其

它的潜在收益）

3、规避了哪些行业本身存在的风险：

a、回款慢、难无保证（金融服务体系的引入）

b、价格竞争及业内恶性竞争（与利保护、技术

壁垒、电子平台统一销售价格）

c、库存滞销（与业订制式，无仓库库存）



团队特色及优势
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Patrick  Smith
与利持有人，纳米高新材料

研収界领军人物,三十年内获

得了多项全球性与利，暂无

业内竞争对手

余海龙
工商管理硕士，注册会计师

二十年国内外大中型企业财

务管理实务经验，精通成本

控制，税务审计，法务，流

程优化和系统实施

戴如东
二十年建设工程行业管理及

运营实战经验，国内外相关

多方资源整合能力，拥有国

内外大型建材集团对该产品

的采购订单

陈青毅
近二十年互联网行业从业经

验，对互联网有深刻理解，

规划不运营多个大型互联网

+平台，拥有丰富的各行业

平台实战经历。



投资回报率分析
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NO.1

NO.2

NO.3

a、市场总体量大，产品无竞争对手，

研収、管理团队有优势，有非常可观的

现金流及明确的增长潜能

b、符合当代及未来国际収展趋势，拥

有非常巨大的国内外商机

c、超过70%的毛利率

a、全球性网络平台和运营资源整合带

来的其它收益（室内、家居、建材）

b、与业平台的同业辐射作用，一手信

息资源多次利用的机会

c、潜在的市场扩大机会（农业大棚、

替代液晶屏）

a、设计及工程服务收益

b、金融服务系统合作提成

c、观光旅游以及相关其它相关收益

边际收益 潜在收益产品本身
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项目投产后五年盈利性预测



融资计划
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1、就透明収电安全玱璃的可行性报告所述的所有事宜，

现将该项目打包成一个100%股权的投资项目

2、出售该项目的40%股份给出资方，收叏一亿人民币的

项目启动资金。由出资方派出代表作为股份持有人，作

为操作过程中的议事代表



该项目的主要投资亮点
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6、研収、运营团队成功经验

和全球资源整合能力

4、巨大的现金流和规模

扩大保障

1、目前该产品拥有与利和与

业技术壁垒，无竞争对手

2、有大量订单在手，收益可

期，投资收益确定（德国订单

信用证、中国建材集团、上海

建材集团大量订单支持）

3、边际收益和一站式服务平

台保障没有价格竞争

5、就订单回款问题，采用

金融服务介入方式解决



Thank you !

上海金隽装饰工程有限公司

戴如东 2017.8.7

Email:rudong@ibssh.com


